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HOSCH Fordertechnik Recklinghausen GmbH
Am Stadion 36, 45659 Recklinghausen

Wir sind der weltweit fiihrende Hersteller von Gurtbandreinigungssystemen in der Schuttgut-
fordertechnik und ein gesundes mittelstandisches Familienunternehmen. Unser Erfolg basiert auf der
Begeisterung unserer Mitarbeiter fiir unsere Produkte und Services. Die dadurch entstehende tber 50-
jahrige Geschichte von Innovation und kontinuierlichen Weiterentwicklung von Produkten und
Prozessen zeichnet uns aus. Die Qualitat unserer Gerate, die Expertise unserer Mitarbeiter, sowie unser
herausragendes Servicekonzept tiberzeugen unsere Kunden weltweit. Mit unserem internationalen
HOSCH-Team von tber 600 Kolleginnen und Kollegen in 20 Landesgesellschaften und lokalen
Vertriebspartnern sind wir tiberall dort im Einsatz, wo Schittgut auf Gurtforderanlagen transportiert wird.
Die HOSCH Gruppe erweitert kontinuierlich ihr Produkt- und Serviceportfolio um digitale Produkte. Wir
wollen auch in diesem Bereich TechnologiefUhrer sein.

HOSCH fordert den Erfolg.

Zur weiteren MarkterschlieRung und dem Ausbau unseres digitalen Geschaftsbereiches suchen wir zum
nachstmaoglichen Zeitpunkt einen

Customer Success & International Sales Lead m/w/d

Ilhre Aufgaben:

¢ Erarbeitung eines Detailverstandnisses Uber Funktionsweise der Produkte des HOSCHiris
Portfolios;

o Kennenlernen der Arbeitsrealitat unserer Industriekunden mit Fokus auf Herausforderungen und
Bedirfnisse von Betreibern von Férderbandanlagen und ihrer digitalen Unterstitzung im
Produktionsalltag;

+ Selbststandiges Vernetzen innerhalb der HOSCH Gruppe, inshesondere international;

+ Mitgestaltung der Strategie und der operativen Umsetzung der Marktbearbeitung und des
Vertriebs unserer digitalen Produktlinie HOSCHiris;

« Direktvertrieb und Unterstitzung der internationalen Gruppenunternehmen bei Vertrieb und
Projektumsetzung fir digitale Produkte aus Deutschland und vor Ort;

+ Inbetriebnahmen, Administrieren und Betreuen von Digitalprodukten im Einsatz bei internationalen
Grof3unternehmen;

e Analyse von Optimierungspotentialen unserer digitalen Produkte im Gespréach mit Kunden und
Kollegen aus Vertrieb und Service, immer mit dem Fokus auf die Bedarfe unserer Kunden;

¢ Teilnahme an Fachkonferenzen, Messen und Veranstaltungen im Bereich Fordertechnik;

¢ Beobachtung der Marktentwicklung im Bereich industrielle Digitalisierung nicht nur von
Bandanlagen und Férdertechnik.

« Enger Austausch mit den Kollegen aus F&E und Digital Engineering zur Weiterentwicklung
bestehender Produkte und ErschlieRung weiterer Potentiale der Digitalisierung;

Ihr Profil:

s Hochschulabschluss in Elektrotechnik, Maschinenbau, Informatik oder angrenzenden
Fachbereichen, alternativ mehrjahrige Berufserfahrung mit industriellen Férderbandsystemen

» Begeisterung fiir und erste Erfahrung im Vertrieb und der Kundenbetreuung notwendig, fur digitale

Industrieprodukte im Speziellen von Vorteil,

Gute Englischkenntnisse notwendig; Spanisch ist ein Plus

Interesse an industrieller Digitalisierung und loT-Anwendungen;

Bereitschaft zu regelmaRigen nationalen und internationalen Reisen;

Proaktive, selbststandige Arbeitsweise

Professionelle Kommunikationsfahigkeit zu Kollegen, Vorgesetzen und Kunden

Weitere Fremdsprachen sind von Vorteil

Unser Angebot:
¢ Sehr gute Einarbeitung und Fortbildungsmaoglichkeiten
o GrofRer Gestaltungsfreiraum und Entwicklungsmaglichkeiten



Attraktives Gehalt

Unbefristetes Arbeitsverhaltnis

Flexible Arbeitszeiten

Betriebliche Altersvorsorge mit Arbeitgeberzuschuss
Internationale Dienstreise und Arbeitserfahrung
Gesundheitsmanagement und Obstkorb im Buro
Dienstradleasing mit Arbeitgeberzuschuss

Mobiles Arbeiten méglich

30 Tage Urlaub

Wenn Sie diese Aufgaben ansprechen, dann senden Sie uns bitte Ihre aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen zu Handen Frau Kogelheide, E-Mail: bewerbung@hosch.de
Strikte Vertraulichkeit sichern wir Thnen selbstverstandlich zu.



